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Europa potrzebuje swojego przemystu
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Grupa Acciaierie Valbruna zatrudnia ponad 1,5 tys. 0s6b i ma 25 magazynow dystrybucyjnych

zlokalizowanych na catym Swiecie, w tym w Polsce.

Rozmowa z Rafatem Nurkiem,
kierownikiem Biura Handlowego
Valbruna Polska sp. z o.0.

Jak ocenia Pan aktualna koniunkture
w sektorze stali nierdzewnych?

Branza stalowa w ostatnich miesigcach
przechodzi trudny okres. Gtéwna przyczyna
jest pandemia COVID-19 na $wiecie. Wszyscy
poniesli wigksze lub mniejsze straty. Kazdy
menedzer chciatby, aby okres recesji juz sig
skonczyti aby$my wkroczyli w faze ozywienia
gospodarczego. Trudno jest natomiast przewi-
dzied, co nastapi za kilka tygodni czy miesie-
cy. Czy grozi nam powtorka z historii i ponow-
ny lockdown? Moim zdaniem nie sta¢ nas
na taki scenariusz.

Na szczedcie ostatnio pojawiaja sie pozy-
tywne sygnaly z rynku europejskiego: wzrést
wskaznik PMI oraz niemiecki indeks Instytu-
tu IFO, co wskazuje na poprawe nastrojow
wsérdd menedzeréw. Dla nas wazna jest bran-
7a automotive, ktéra niestety jeszcze jest
w dotku, ale liczymy, ze sytuacja zacznie sie
poprawiac.

Jak mocno kryzys zwiazany z pandemia
wplynat na Panstwa dziatalnosc?
Ostatnie miesiace byty duzym wyzwaniem
dla wszystkich przedsiebiorstw. My réwniez
musielismy sprostac¢ wielu trudnosciom. Lock-
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down spowodowany pandemig wptynat
na wszystkie sektory przemystowe, w ktérych
funkcjonuja nasi klienci. Odnotowali$my spa-
dek zamdéwien, szczegdlnie u partneréw po-
wigzanych z branza automotive.

Duzo uwagi poswiecilismy kwestiom
zwigzanym z zarzadzaniem kosztami, maga-
zynem oraz $ciggalno$cia zobowigzan. Stale
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monitorujemy wszystkie sektory, w ktérych
dziatamy, oraz sytuacje u naszych klien-
tow. Trudno przewidziec, czego mozemy sie
spodziewa¢ w kolejnych miesigcach. Mamy
nadzieje, ze sytuacja rynkowa przynajmniej
sie nie pogorszy i mimo ze tego roku nie be-
dzie mozna zaliczy¢ do udanych, to liczymy,
7e ostatnie miesiace nieco odwrdca tenden-
cje.

Od lipca 2020 r. obowiazuje nowy sys-
tem ochrony rynku wewnetrznego UE

przed nadmiernym importem stali. Jak
ocenia Pan jego skutecznos$¢?

Oceniajac sytuacje z perspektywy firmy
europejskiej, uwazam, ze Bruksela stabo
chroni nasz rynek. Szczesliwie Valbruna ob-
stuguje klientéw, ktérzy stawiaja przede
wszystkim na gwarancje jakosci. Dla nich
cena nie jest gtéwnym wyznacznikiem. Dla-
tego aktualnie nie konkurujemy bezposred-
nio z produktami azjatyckimi. Konkurencja
jednak nie $pi i caly czas pracuje nad popra-
wa jakoscia.

UE powinna dotozy¢ wszelkich staran, aby
wspoméc europejski przemyst stalowy. Nie
tylko z powodu ochrony miejsc pracy w zakta-
dach hutniczych, ale réwniez z uwagi na bez-
pieczenistwo i ciaglos¢ dostaw oraz ryzyko
uzalezniania  przemystu  europejskiego
od partneréw azjatyckich.

Valbruna to jeden z lideréw polskiego
rynku wyrobow dlugich ze stali nie-
rdzewnych. Stale rozwijacie swoja ofer-
te. Jakie nowosSci planujecie w najbliz-
szym czasie?

Naszym najnowszym produktem jest Maxi-
val Evo. Jest to grupa produktéw, w ktorej skiad
wchodza stale w gatunkach: AISI 303,
AISI 304L, AISI 316L oraz W. Nr 1.4462. Pro-
dukty Maxival Evo poprzez odpowiednio dobra-
ny sktad chemiczny oraz proces produkcyjny
charakteryzuja sig lepsza obrabialnoscia w po-
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réwnaniu ze zwyktymi stalami. Obrébka pre-
tow z tej grupy jest szybsza, przy mniejszym
zuzyciu narzedzi, czas obrébki pojedynczych
elementéw jest krotszy, a powierzchnia goto-
wych elementéw jest lepszej jakosci. Wszystko
to wptywa na efektywno$¢ produkcji, zmniej-
sza jej koszty, co w dzisigjszych czasach jest
bardzo istotne dla naszych klientéw (wiecej in-
formacji o produktach Maxival Evo dostepnych
jest na stronie www.valbruna-stainless-ste-
el.com).
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